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- ECONOMIA

Numeri record sotto la
guida dei manager del trust
I ricavi salgono a 193 milioni
utile netto a 11,6 milioni

METAL WORK

Anita Loriana Ronchi

Bilancio

ANNO 2018 ANNO 2017

Ricavi

CONCESIO. «Primafare, poidi- 193,2 180

re». La filosofia del fondatore
Erminio Bonatti & come unfa-
ro che guida il cammino della
Metal Work. I dati consolidati
sono «da record» e, appena la
settimana scorsa, la societa di
Concesio ha siglato I'acquisi-
zione della statunitense Ame-
rican Cylinder Inc, nei pressi
di Chicago, specializzatain ci-
lindri pneumatici di piccolo
diametro. ~ Un’operazione
«moltoimportante», all'inter-
no del Piano di sviluppo 2025,
cheprevedela possibilitadi ef-
fettuare acquisizioni purché
rispondenti al doppio para-
metro finanziario e di «digeri-
bilita» da parte della struttura
aziendale. Eppure bisogna
mantenere il «<basso profilo»,
sottolinea Daniele Marconi,
assieme a Valentino Pellen-
ghie Giampietro Gamba, i tre
manager indicati dal trust e

Ammortamenti

17 10,8

Ebitda

30,2 28,4

Ebit

18,5 17,2

Utile netto

1,6 10,7

Dati in milioni di euro infogdb

cheda 18 mesieallaguidadel-
la Metal Work, dopo la scom-
parsa del presidente.

Inumeri.Idatidibilancio foto-
grafano un 2018 entusiasman-
te, sull’onda del trend inaugu-
ratonel 2013: un aumento del
+7% dei ricavi, con 193 milio-
ni contro i 180 milioni del
2017; utile netto pure in cresci-
taa 11,6 mln (+7%); margine
Ebitdaa30mlIn (+4%) e taxra-
te del 27% (2017: 28,3%). Nel
2018 sono statirealizzatiinve-
stimenti per pil1 di 25 milioni
(una parte cospicua, il 4% del
venduto, in ricerca&svilup-
po): «Sono quasi 50 milioni,
se consideriamo gli ultimi tre
anni e 70 negli ultimi quattro»
riferiscono nella sede di Me-

| tre manager. Da sinistra Pellenghi, Marconi e Gamba

tal Work. E si amplia pure il
numero dei dipendenti, che
passanoal.109e1.142congli
interinali (erano 1.023 nel
2017).

50 societa. Il gruppo oggi €
presente in tutto il mondo,
con una galassia di 50 realta,
inclusa la capogruppo: ha 17
consociate commercialiin Ita-
lia, 25 controllate estere in al-
trettanti Paesi ed altre 7 con-
trollate italiane attive di tipo
produttivo.  L’acquisizione
dell’American Cylinder, che
fattura circa5 milioni didolla-
ri, e stata effettuata tramite la
consociata Metal Work Pneu-
matic di Dallas: «Si tratta di
una sinergia molto rilevante,
che ci permettera un comple-

Metal Work accelera negli Usa:
acquisita la American Cylinder

tamento di gammae di cresce-
re pitvelocemente sul merca-
to americano - commenta
Marconi -. Guardiamo gia ad
altrimercati, in particolare al-
la Germania, e stiamo cercan-
do soluzioni adeguate, maga-
ri attraverso un’altra acquisi-
zione. Naturalmente ci vor-
ranno anni».

Se il colosso di Concesio
continua ad incrementare il
fatturato e ad affermarsi sem-
pre pilt «coi clienti che conta-
no», c’'¢ consapevolezza da
parte dei manager che «il
2019 non sara uguale al
2018»: «Siamo fiduciosinel fu-
turo, sappiamo che sara un
anno di consolidamento, ma
non avremo grosse difficol-
ta». Merito della visione di Bo-
natti, che ha centrato I’attivi-
ta sui tre cardini dell'innova-
zione di prodotto (€ nata da
poco la nuova gamma di val-
vole in ottica 4.0), dei proces-
si da governare in uno scena-
rio estremamente competiti-
vo e dell’espansione sui mer-
cati. Altra caratteristicafonda-
mentale il coinvolgimento
delle persone, che sono «al
centro del progetto». «Ad un
anno e mezzo dall’avvio della
nuova governance, possiamo
dirci soddisfatti - rimarcano
Pellenghi e Gamba -:la strate-
gia si e rivelata vincente e si &
creatoun climatradipenden-
ti, management e proprieta
positivo. Risolvere i conflitti
internamente e costruttivo,
lo e stato ancor pit1 negli anni
di crisi». //




